


Agenda

 Introductie thema Waterstof – Robert Solleveld – GTB NL

 H2 projecten van de grond krijgen – Arjen de Jong – BlueTerra

 Mogelijkheden infrastructuur – Robert Zwakenberg- Gasunie



Wat moeten tuinders met H2?

 Veel ontwikkelingen op technisch, organisatorisch en beleidsmatig vlak

 Enkele voorbeelden: 

 Schaalvergroting productie elektrolysers

 Slimme H2 (hybride) opslagvormen

 Waterstof-WKK’s en brandstofcellen

 Groene, blauwe en witte waterstof

 SDE++

 Europese Waterstofbank

 Ontwikkeling H2 Backbone en Deltacorridor



Nieuwe kansen in waterstofketens

 GTB-clusters kunnen profiteren van ontwikkeling waterstofketens :

 Balanceren van vraag en aanbod van waterstof, warmte en elektriciteit

 geen baseload afname maar flexibele afname  en inzet

 vermindering risico’s voor producenten en transporteurs

 Nieuwe rol voor decentrale, hoog efficiënte elektriciteitsproductie

 Alternatief voor aardgasgestookte ketels en aardgas-WKK

 zonder CO2-emissie en mogelijk ook zonder NOx-emissies.

 Opzet van ecosystemen: 

 eigen productie van waterstof, 

 benutting warmte van de elektrolyser,

 productie en gebruik van (duurzame) CO2

 Ontwikkeling innovatieve projecten

 bereid om nieuwe technologie in te zetten

 bereid om te investeren



Nieuwe kansen in waterstofketens

 Veel interesse bij ondernemers

 Schaalgrootte en ligging sterk bepalend 

 Bij projecten moet rekening worden gehouden met lokale 

randvoorwaarden als:

 Beschikbaarheid H2 en CO2

 Beschikbaarheid aardwarmte

 Inzet “rest” warmte

 Mogelijkheden tot aansluiting op de H2 backbone

 Netcapaciteit

 Ruimtelijke ordening

 Coalitievorming

 Regelgeving



Nieuwe kansen in waterstofketens

 Met een lead time >5 jaar is een sluitende business nu vaak niet te maken

 Levering van waterstof is nu nog niet langjarig mogelijk

 Prijs van waterstof kent nog een grote bandbreedte

 Communicatie vaak in kostprijs

 Marktwerking bepaalt straks de verkoopprijs → wat is zijn de alternatieve  

afzetmarkten en wat is de benchmark voor de GTB?

 Alle factoren die bovenstaande onzekerheid kunnen reduceren zullen helpen 

bij het maken van een financierbare case. Soms zijn deze lokaal, andere 

spelen (inter)nationaal.



Prijs van waterstof

2 €/kg = 50 €/MWh

HyDeal

Huidige prijs blauwe waterstof
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= EB aardgas in 2030 >1 mln m3 

Inschatting TNO 2020

Inschatting TNO 2030



Aan welke projecten wordt nu gewerkt?

 Gasmotor-WKK’s op waterstof

 Elektriciteit & H2 balancerings technieken

 Brandstofcel-WKK’s

 Restwarmtelevering uit elektrolysers

 Lokale H2 clusters met o.a. H2 tankstations

 De meeste projecten bevinden zich momenteel in een verkennende fase



Welke aspecten spelen een rol bij 

kansrijkheid?

 Infrastructuur

 Vergunningen 

 Flexibiliteit in opzet: alternatieve warmtevoorziening, buffering

 Unieke projecten i.v.m. demonstratiesubsidies

 Samenwerkingsprojecten met grote producenten van waterstof
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